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IHRE MOGLICHKEITEN ALS PARTNER

Fon 0421 /1 67 61 80-0
Fax 0421 /167 61 80-9

info@deutscher-immobilien-dienst.de
www.deutscher-immobilien-dienst.de

Schlachte 12-13 - 28195 Bremen
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Gemeinsam erfolgreicher

Bauen Sie ihren regionalen Markt mit uns aus! Wir kombinieren lhre
individuellen Fahigkeiten, Starken und Beziehungen mit unseren. Das
Resultat ist eine immer wahrende Spitzenleistung fur unsere Zielgruppen
und Mitarbeiter. Unsere Kunden schatzen unser unverwechselbares
Profil. Wir generieren standig innovative Top Level Dienstleistungen.

Wir wollen das Rad nicht neu erfinden. Wir halten es gemeinsam in
Bewegung, indem wir Technologien und Wissen konsequent nutzen.

Der Hauptschwerpunkt unserer Tatigkeit ist die klassische
Immobilienvermittlung mit all inren Facetten.

Sehr viele Immobilien werden in Deutschland von/an Privat umgesetzt.
Auch hier sind wir unseren Kunden behilflich. Diesen Kunden bieten wir
unseren einzigartigen "Marketing- und Abwicklungsservice" an.

Erweitern Sie Ihr Angebot mit weiteren Dienstleistungen aus unserem
Pool. Wir bieten gunstig:

Immoblienverwaltung und Facility Management
Neubauten nach Mal} und mit Verstand

okologisch durchdachte Altbau Sanierungen

- Finanzdienstleistungen mit renommierten Partnern

... und weitere innovative Cross-Selling Produkte, die Sie und lhre
Kunden begeistern werden.
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DEUTSCHER IMMOBILIEN DIENST arbeitet ausschlie3lich mit
Immobilienprofis zusammen, die langjahrige, regionale Markterfahrung
und fundiertes Fachwissen besitzen.

Diese kdnnen auch vom Homeoffice aus erfolgreich sein und sich ein
Immobilienblro mit eigener Vertriebsmannschaft aufbauen. Sogar der
Start mit ,,halben Zeitaufwand® ist problemlos realisierbar (z.B. fur
qualifizierte Frauen nach der Familienpause oder als ,2. Standbein® fur
Finanzdienstleister oder Bauexperten).

Ihr Baro ist ein Computer (Laptop) mit Internetanschluss (DSL oder
UMTS). Per Internet Gber lhren Browser erreichen Sie lhre
professionelle, benutzerfreundliche Immobiliensoftware. Sie haben die
Maoglichkeit, problemlos mit Ihren Kollegen zu konferieren und
Gemeinschaftsgeschafte abzuwickeln.
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Homeoffice

Wir organisieren |hr Backoffice bzw. ubernehmen es. ,lhre Sekretarin®
sitzt in der Zentrale des DEUTSCHEN IMMOBILIEN DIENSTES. Sobald
Sie personlich nicht erreichbar sind, schalten Sie alle Anrufe auf die
Zentrale um. Die Anrufe werden umgehend bearbeitet und die Infos an
Sie weitergeleitet.

Sie sind der Immobilienprofi vor Ort und Sie kennen das Terrain. Sie
brauchen marktgerechte Immobilien. Die meisten Verkaufer kennen,
wenn Uberhaupt, nur die alteingesessenen und die bankeigenen
Immobilienburos. Unser starker Name 06ffnet Ilhnen die Turen, die bisher
Anderen vorbehalten waren.
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Existenzsicherung/-Ausbau
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Die Existenzsicherung ist das Fundament. Nur auf einem starken
Fundament kdnnen wir unsere Existenz weiter ausbauen. Standige Aus-
und Weiterbildung ist hierzu absolut notwendig. Unsere
Kompetenztrager halten uns stets auf dem neuesten Wissensstand. In
unseren Workshops und Tagungen tauschen wir unsere Erfahrungen
aus. Mit diesem gebundelten Know How erarbeiten wir uns

Wettbewerbsvorteile.

Die Bausteine unseres Fundamentes (alphabetisch geordnet):

Themen
Aufbauschulung

Erfahrungsaustausch / Partnertagung

Grundschulung

Hospitation in Betrieb/Geschaft
Seminare/Workshops
Telefonische Beratung

Managementhilfen
Arbeitshandbuch/-CD
Buchfuhrung
Controlling/Betriebsvergleiche
Gebiets-/Konkurrenzschutz
GrofRkundenakquisition
Intranet/Computervernetzung
Marketingkonzepte/-vorschlage
Marktstudien/Statistiken
Organisation/Verwaltung
Personalberatung
Standortanalyse

Standortsuche

Uberregionale
Marketingmalinahmen
Zentraler/gemeinsamer Einkauf

Schulungsinhalte
Beschaffungsmarketing
Buchhaltung/Finanzen
EDV / Bildbearbeitung
Immobilienbewertung
Marketing/Vertrieb
Organisation/Verwaltung
Personalfragen
Produktwissen
Qualitatskontrolle
Unternehmensfuhrung
Verkaufstechniken
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.. freuen Sie sich mit uns auf
eine erfolgreiche Zukunft!
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